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Hoe kunnen we de 
behoefte van de 
organisatie 
herdefiniëren in een 
circulaire 
aankoopbehoefte?

Welke circulaire impact 
wens je te realiseren via 
de aankoop van dit 
specifieke 
aankoopproject?

Een circulaire aankoper 
ziet de markt als 
partner en niet als 
gewone leverancier. Een 
circulaire aankoper 
toetst de behoefte en 
ambities af met de 
markt op zoek naar een 
gepaste oplossing. Deze 
dialoog is relevant 
doorheen het volledige 
proces.

Hoe formuleren we 
onze circulaire wensen 
en noden in een 
document gericht aan 
de markt?

Hoe kunnen we de 
circulaire impact 
creëren en opvolgen 
tijdens de gebruiksfase 
en/of tijdens de 
uitvoering van de 
opdracht?

Welke oplossingen zijn 
voorzien voor het 
beheren van de 
einde-gebruiksfase met 
oog op maximaal 
waardebehoud van de 
materialen en 
grondstoffen?

Wat hebben we geleerd 
doorheen de stappen 
van dit proces en 
kunnen we de 
leerervaringen 
meenemen naar het 
volgende 
aankoopproject?
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